
 

Paul UTRI: VITA und Qualifikationen: 
 

                                                     Dipl. Mental Trainer / Dipl. Mental Coach 
Trainer, Speaker & Headcoach StartUp Erfolgscoaching 
LPS, NLP und PHRM - Practitioner 
Dipl. Wirtschaftspädagogischer Trainer, Personal Coach       
Zertifizierter Beziehungsmanager / System LifeTime                   
LEBENs - Kompetenz Practitioner 
CEO & Founder StartUpYourLife und StartUp - Akademie 
 
Gründer TANZ CLUB DiamondDreamDancer 
Buchautor, Booklet- Autor und Organisator, Kochbuch - Autor 
 

Ausbildung im Trainer und Coaching Bereich - TRAINERPORTFOLIO: 
   

10/ 2017 - 12/ 2018: 2. Durchgang Diplomlehrgang Emotion Mental Practitioner inkl. Prüfung 
02/ 2017 - 04/ 2017 KOCHBUCH- Veröffentlichung von Katharina UTRI 
04/ 2016 - 02/ 2017:        Veröffentlichung 4. Netzwerk-Booklet, ein GESUNDHEITS -                                   

LEBENSQUALITÄT - BEGEISTERUNGS - BOOKLET mit                   
21 Persönlichkeiten (Auflage 10.000 Stk.) 

05/ 2016 - 05/ 2017: 1. Durchgang Diplomlehrgang Emotion Mental Practitioner inkl. Prüfung 
01/ 2016 Gründung StartUp - Akademie (www.StartUp-Akademie.net) 
08/ 2015 - 04/ 2016: Veröffentlichung 3. TRAINER - Booklet mit 13 Trainer Persönlichkeiten                                              

(Auflage 5000 Stk.)  
10/ 2014 - 08/ 2015: Dipl. Mental Trainer, LPS, NLP und PHRM - Practitioner, LPS (Logo 

Psycho Somatic), NLP (Neuro Linguistisches Programmieren), 
PHRM (Personal Human Resource Management) 
Erfolgstraining 

09/ 2014 - 11/ 2014: Veröffentlichung 2. TRAINER - Gesundheits - ERFOLGS - Booklet mit 
25 Persönlichkeiten (Auflage 10.000 Stk.)   

  02/ 2014 - 04/ 2014:        1. Arbeitsbuch für KREUZFAHRTS- Coaching vom 27.04. - 04.05.2014 
09/ 2013 - 10/ 2013: Veröffentlichung 1. TRAINER - Booklet mit 14 Trainer Persönlichkeiten 

(Auflage 5000 Stk.) 
2013: Ausbildung zum L.E.B.E.N. s - Kompetenz Practitioner / Verkaufs - 

Motivations - Trainer 
2012 – 2015: Dr. Marco Freiherr von Münchhausen, Vortrag Effektive Selbstmotivation 

- So zähmen Sie Ihren inneren Schweinehund. Edgar K. Geffroy ist 
Unternehmer, Wirtschaftsredner, Bestsellerautor und Business 
Neudenker: Vortrag: „Unser Geschäft ist es zu helfen, damit unsere 
Kunden bessere Geschäfte machen. “ 
Günther PANHÖLZL, Wirtschaftstrainer, Bestseller-Autor, 
Motivations- Verkaufs- und Management - Trainer, Vortrag: Der 
ErfolgsFit-Code -Trilogie. Robert BETZ, Vortrag dem Leben eine 
neue Richtung geben. Vorträge bei CLUB ELFLIEN, Verein für 
positives Denken, LIEBE Punkt Seminare & viele andere, insgesamt 
über 500 Seminare,  Workshops und Vorträge besucht. 

2008 – 2014:                    Trainer und Coach - CHANGE Erfolgscoaching, Emotions Motivations - 
Trainer, OUTDOOR - Training, Team Building - SEMINARE, Referent und 
Ausbilder, incl. 4 Feuerläufe, 3 Scherbenläufe 

2009 – 2012 Zwei Finanzdienstleistungsfirmen Salzburg / Linz Ausbilder und Trainer 
2010: Ausbildung zum Dipl. Wirtschaftspädagogischen Trainer 
2003: 8 monatige Ausbildung zum geprüften und zertifizierten 

BEZIEHUNGSMANAGER nach dem System LifeTime 
(Beziehungs Flow), mit Ing. Heribert ULBING, Beziehungen zum 
internen (Geschäftspartner) und externen (echten) Kunden. 

 

 



2001: “BEFREIE  DIE INNERE  KRAFT“ Wealth Mastery bei Anthony 
ROBBINS  incl. Feuerlauf, blockierende Emotionen auflösen, um 
dann zu neuen Höchstleistungen zu kommen. Fühlen wie sich Angst 
in Kraft umwandelt, wie sich unsere Energien steigern! 

1996: “MACHT DER BEGEISTERUNG“ 10 tägiges Intensiv – 
Erfolgstraining mit Dietmar GRÖSSING und Robert Nussbaumer, 
* Persönlichkeitstraining, * Erfolgreiches Denken u. Handeln, 
* Positive Grundhaltung zur Förderung 
zwischenmenschlicher Kommunikation, 
Mein persönliches Erfolgskonzept:  1. Erfolg – ist kein Zufall, 
2. Finanzen – was steckt dahinter, 3. Zeitmanagement,  4. Think Pink, 
5. Ernährung, 6. Verkauf – Die Basis vieler Dinge,  7. Motivation, 
8. Rhetorik – Kommunikation, 9. NLP – die Grundbegriffe, 
10. Die Macht der Begeisterung 

1996:  “Durchbruch zum finanziellen Erfolg“  bei Bodo 
SCHÄFER, Der Finanzcoach 

 

Fachausbildungen:  Training, Coaching, Finanzdienstleistung 
 

 

1997 – 2009: Finanzbranche - Firma in Graz, Aufbau von ca. 850 Geschäftspartner              
                                          und ca. 20.000 Kunden, Hauptverantwortlich für die Ausbildung der   
                                        Geschäftspartner als Head-Coach, Wirtschafts- Vertriebstrainer und steht mit   
                                        22 Jahren Vertriebserfahrung, als Top - Speaker u. Vertriebstrainer am Markt.  
                                         Langjährig Hauptverantwortlich für mehr als 3000 Einstellungsgespräche,  
                                           führend in dem Bereich, begeisterte bereits über 8000 Teilnehmer in seinen  
                                       Seminaren und zeichnet für nachhaltigen Erfolg und  
                                         Persönlichkeitsentwicklung. 
2006: “Let our dreams come true“ - Finde deine Vision! 

Incentive  KUBA / USA: Havanna - Mexico City - San Francisco - Los 
Angeles - Las Vegas mit Dr. Michael REINPRECHT, Winning Team 

2006: “Winning - Stressmanangement -Training“  (Stufe 8), am Pannonia– 
Ring  Ungarn, mit Dr. Michael REINPRECHT, Winning Team 

2003: “Search the Hero Inside Yourself“  - Leadership  ASIEN (Stufe 7) 
mit Dr. Michael REINPRECHT, Winning Team 

2001: TRAIN THE TRAINER - SEMINAR - “Wirkungsvolle Präsentationen II“ 
2001: “Weltmeister - Incentive – IBIZA“,  (Stufe 6), auf IBIZA 

mit Dr. Michael REINPRECHT 

2000: TRAIN THE TRAINER - SEMINAR - “Wirkungsvolle Präsentationen I “ 
2000: “Winning Team“ (Stufe 5), Wildalpen mit Dr. Michael REINPRECHT, 

2000: “Der Weg zum Champion“ (Stufe 4),  
Wildalpen mit Dr. Michael REINPRECHT, 

2000: TRAIN THE TRAINER – SEMINAR – DISG – 4 Persönlichkeitstypen 
1999: “Der Investmentprozess – Teil II “ und Baufinanzierung aus der 

Sicht der Bank 
1999: “Der Investmentprozess – Teil I “ und Baufinanzierung aus der 

Sicht der Bank 
1998: “Erfolg und Freude durch Verkaufen“ -  Ing. Franz RIEDL 

1998: “Vom Wunsch zum Ziel“ -  Ing. Franz RIEDL 
1997: “Die Gewinnung von Mitarbeitern“  (Stufe 3) 
 
 
 
 
 


















































